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1 OBJETO 

La proposición económica presentada por la Empresa  INETUM ELECTRONIC SECURITY, 
S.A a la licitación nº 6012500378 ha resultado desproporcionada, o anormalmente baja, 
conforme a las previsiones recogidas al efecto en el Pliego de Condiciones Particulares 
que rige la licitación.  

El objeto del presente informe es el análisis de la justificación presentada por INETUM 
ELECTRONIC SECURITY, S.A para garantizar el correcto cumplimiento de la oferta 
recibida y, por tanto, la aceptación o rechazo y consiguiente exclusión de la misma. 

2 ANTECEDENTES E INFORMACIÓN DE LA PROPOSICIÓN ECONÓMICA RECIBIDA

En la licitación de referencia, han llegado a la fase de valoración económica cuatro (4) 
ofertas. 

Una vez revisadas las proposiciones económicas y realizado el correspondiente análisis 
de conformidad con los criterios contenidos en el Pliego de Condiciones Particulares, se 
ha apreciado que el importe de la oferta presentada por la empresa INETUM 
ELECTRONIC SECURITY, S.A  tiene un carácter desproporcionado o anormalmente bajo.

Siguiendo el procedimiento establecido en la normativa sobre contratación pública que 
resulta de aplicación a esta licitación y de conformidad con lo dispuesto en el Pliego de 
Condiciones Particulares, se ha procedido a dar trámite de audiencia al licitador, 
solicitándole informe con la valoración de su proposición económica y el detalle de las 
condiciones de la misma, en particular en lo que se refiere al ahorro que permita la 
ejecución del contrato. 

3 REVISIÓN DE LA JUSTIFICACIÓN DE LA OFERTA ECONÓMICA 

Una vez han sido recibidas por el Area de Seguridad las alegaciones remitidas por la 
empresa INETUM ELECTRONIC SECURITY, S.A se pone de manifiesto la proposición 
económica está justificada, teniendo en cuenta las siguientes consideraciones: 

1. Se detalla la distribución de costes de materiales y mano de obra repartidos por 
bloque funcional y sistema. 

2. Condiciones y acuerdos comerciales favorables que permiten obtener 
descuentos respecto al PVP de los equipos. 

3. Cumplimiento del convenio colectivo aplicable, distribuyendo los costes según 
las diferentes categorías laborales del personal asignado y requeridos en el PPT, 
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y distribuyendo los mismos mensualmente, de acuerdo al tiempo efectivo de 
dedicación al proyecto. 

4. Conocimiento técnico de las soluciones propuestas, aportando acuerdos y
certificados de los principales fabricantes y soluciones tecnológicas, lo cual
permite reducir tiempos de ejecución y configuración de estos elementos.

5. Experiencia en ejecución de proyectos similares para MdM según varios
contratos adjudicados actualmente, similares tanto en el entorno como en las
soluciones tecnológicas planteadas en la oferta técnica de este proyecto.

4 CONCLUSIÓN 

En conclusión teniendo en cuenta lo anteriormente referenciado a juicio del Area de 
Seguridad proponente de la presente licitación, se considera que:  

Con la distribución de costes aportada, los acuerdos comerciales aportados y 
firmados por fabricantes, la aplicación del convenio colectivo de sus trabajadores 
referido al tiempo de dedicación y por tanto a costes del proyecto, conocimiento 
técnico y experiencia al ser contratistas en la actualidad de varios proyectos de 
la misma índole.  

La oferta puede ser aceptada en los términos presentados. 

El presente documento, emitido a efectos de cumplimiento de obligaciones en materia de transparencia, es copia fiel del original, en el que 
constan las firmas auténticas y completas de las personas firmantes.
En el cumplimiento de las obligaciones de protección de datos personales, no constan en esta copia datos identificativos adicionales a nombre 
y apellidos.
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